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Durée
7 Heures

Modalité
Classe virtuelle

Public & pré-requis Pharmaciens et toutes personnes autorisées à délivrer des médicaments au
public + vendeurs spécialisés

Le pharmacien joue un rôle important dans la prise en charge des affections de la
peau. Il peut évaluer la gravité des symptômes et recommander des traitements
appropriés en vente libre ou conseiller de consulter un médecin si nécessaire. Cette
formation de 7h en classe virtuelle est là pour renforcer les compétences de l’équipe
officinale dans le conseil et l’accompagnement des patients souffrant d’affections
cutanées. Un temps de mise en pratique avec des travaux de groupe sera effectué
pour mettre en pratique les éléments essentiels de la formation.

Les objectifs

Objectifs généraux de la formation :
-Identifier une pathologie cutanée et orienter si nécessaire le patient vers le médecin
Proposer un programme de soin, des conseils pour les pathologies en complément d’une ordonnance ou non

Objectifs spécifiques :
Partie I - Rappel sur les bases physiologiques de la peau : structures et types de peau
Partie II - Connaître les principales lésions cutanées
Partie III - Améliorer la démarche d’évaluation dermatologique
Partie IV - Les principales pathologies dermatologiques
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Partie V – Apprendre à reconnaitre et repérer les mélanomes
Partie VI – Comment adapter ses propositions de prise en soin et communiquer à l’officine

Les + du programme

Formation pratique et transposable facilement grâce aux outils de la classe virtuelle de la plateforme du PFS..
Nombreux échanges sur des cas concerts issus du terrain
Formateurs de terrain experts dans le domaine.

Les points clés du programme

La physiologie de la peau et de ses annexes
Expliquer les principales lésions cutanées et mettre en évidence le rôle essentiel du pharmacien et de son équipe pour
mieux conseiller
Les principales pathologies dermatologiques, savoir les identifier pour délivrer les bons conseils et orienter
Les compétences nécessaires pour reconnaître et repérer les mélanomes
Pour chaque pathologie cutanée identifiée, amener la réponse, les conseils associés, l’orientation à proposer et la
place de la pharmacie dans le parcours

Le formateur

Dr en Pharmacie, formateur spécialisé sur les affections dermatologiques,

Méthodes pédagogiques

Avec une mise en œuvre d’une méthode active lors de cette classe virtuelle,
Pour cette formation nous vous proposons :
D’identifier vos besoins de formation
D’approfondir vos connaissances et de vous accompagner pour acquérir et développer des compétences à travers des
activité en groupe et en individuel
D’analyser vos pratiques professionnelles à travers des études de cas cliniques et de cas concrets issus de situations
vécues
D’échanger entre vous et le formateur
D’élaborer des axes et des actions d'améliorations en groupe
De réfléchir sur vos difficultés rencontrées afin d’optimiser vos pratiques

Méthode d'évaluation

Sur la plateforme du PFS dédiée à la classe virtuelle .
Pré/post test : cette méthode d’évaluation et de mesure des acquis théoriques sera employée avant et après votre
formation. La correction s’effectuera en fin de formation avec correction du formateur. Ce, afin que vous puissiez, par
comparaison, constater votre progression au niveau des connaissances acquises.
Bilan de fin de formation : L’analyse de la synthèse de vos bilans, réalisée par le Pôle Formation Santé, permettra
d’évaluer votre satisfaction et procéder aux réajustements nécessaires de la formation.

Contacts

Pôle Formation Santé
Siège social - Site GREENOPOLIS - 16 rue Berjon - 69009 LYON
Espace Coural - 13 rue de Nazareth 34090 MONTPELLIER
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Site de Bordeaux - 33320 EYSINES
Site de Paris - 91280 SAINT-PIERRE-DU-PERRAY
Tél. : 07 84 57 75 61
E-mail : s.junqua@poleformation-sante.fr
www.poleformation-sante.fr
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